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TROPHEE

STARTUP TJE 2018

BNI MADAGASCAR

Dossier de
Candidature                                           






Titre du projet : 
Adresse de contact :
Code postal :                                 Ville : 
Téléphone :

Mail :

Site web :
L’EQUIPE ENTREPRENEURIALE

	Nom et prénom
	Date de naissance
	Formations académiques
	Expériences professionnelles
	Rôle dans le projet ou entreprise

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


RESUME DE VOTRE MODELE D’AFFAIRES

	Eléments clés de votre modèle d’affaires
	Description
	Vision dans 2 ans

	Votre idée d’affaires


	
	

	Secteur d’activités


	
	

	Produits et/ou services

	
	

	Proposition de valeur (innovation et bénéfices des clients)


	
	

	Segments de clients cibles


	
	

	Canaux de distribution (Votre stratégie pour atteindre vos clients)


	
	

	Vos partenaires clés (distribution, production, investissement, influenceurs, …)
	
	

	Modèle de revenus (Que vendez-vous)


	
	


VOTRE STARTUP 

	A quel enjeu votre projet veut-il répondre ?


	

	Quelles stratégies entendez-vous mettre en place pour mieux répondre aux attentes de la clientèle ? (Produit, Prix, Distribution et Communication)

	

	Quels moyens pouvez-vous mettre en œuvre pour développer votre clientèle ?


	

	Lister les clients, existants ou potentiels, de référence (nationaux et internationaux)


	

	Quelles expériences et compétences particulières vous permettent de vous distinguer ?
	

	Quel impact particulier votre projet aurait-il au niveau de votre région et/ou du pays ?


	

	Quelle est votre estimation de l’investissement requis pour démarrer votre entreprise ?


	

	Le montant d’apport personnel de l’équipe entrepreneuriale (en MGA)


	

	Délai d’atteinte d’autonomie financière. (le nombre de mois nécessaire d’ici les premières ventes)
	


COUT AU DEMARRAGE 
	Désignation
	Montant

	Frais de prototypage (Recherche et développement, cout d’atelier, production d’échantillons, …)
Frais de commercialisation (marketing, communication, distribution, prospection, …)
Fonds de roulement de démarrage (salaires, loyer, déplacement, transport, télécommunications, matières premières, …)
	

	Investissement nécessaire au démarrage (acquisition de matériels et équipements, aménagement locatif, …)

	


FINANCEMENT AU DEMARRAGE 

	Source de financement
	Montant

	Apport personnel
Aide financière des proches (love money)

Subventions et concours
Financement bancaire 

Autres sources de financement (Précisez)


	


QUELQUES CHIFFRES PREVISIONNELS SUR L’ENTREPRISE
	Chiffres / Années
	2019
	2020

	Chiffre d’affaires
	
	

	Marge bénéficiaire en %
	
	

	Lister au minimum 3 premiers clients et le % de chiffre d’affaires par client
	
	


ENJEUX ESSENTIELS POUR LE DEMARRAGE DE L’ENTREPRISE

	Atouts 


	

	Faiblesses


	

	Perspectives et changement d’environnement


	

	Principaux concurrents et mode de différenciation


	


COMMENTAIRES PARTICULIERS
	


Joindre impérativement à votre dossier à rendre avant le 8 octobre 2018 :

· Le curriculum vitae de l’équipe entrepreneuriale

· L’extrait du Registre du Commerce de votre entreprise, si applicable 
· Liste de clients potentiels (lettre d’intention si applicable) 

· Vos prévisions financières sur 2 ans (EXCEL)
· Vous pouvez également accompagner votre dossier de toute pièce susceptible de renseigner le jury sur l’avancement de votre startup. 
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